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NEGOTIATIONS INTRO - Oferta szkolenia

WITA)!

Jezeli pragniesz rozwijac kompetencje swoje lub swoich pracownikow to wiedz, ze Korporacja Umiejetnosci
ARKA powstata wfasnie dla Ciebie. Naszym najwazniejszym celem jest wspieranie uczestnikow naszych
szkolen w trwatym budowaniu kompetencji.

Statystyki dotyczace efektywnosci szkolen s jednak niepokojace! Tylko 15% uczestnikow pod wptywem
szkolenia dokonuje faktycznej zmiany. Kolejne 15% niczego nie zmienia, niczego sie nie uczy. Jakby byli
W zupetnie innym miejscu... Pozostate 70% to ci, ktorzy zmotywowani szkoleniem, probujg cos zmienic, ale
szybko sie poddajg. Zapominajg czego sie nauczyli, lub zniechecaja sie po pierwszej porazce.

0d wielu lat staramy sie te statystyki zmieniac. Chcemy by kazdy z uczestnikow naszych szkolen zbudowat
kompetencje, ktore ufatwig mu spoteczne i zawodowe funkcjonowanie. Ponizej znajdziesz trzy wskazowki,
jak przygotowac sie do projektu szkoleniowego aby dokonac pozytywnej i trwatej zmiany:

Wyznacz jasny cel przed szkoleniem

Zastanow sie czego najbardziej potrzebujesz od szkolenia. Czego chcesz sie dowiedziec, nauczyc, jakie
zachowanie zmienic. Wykorzystaj przygotowang przez nas ankiete przed-szkoleniowg i doprecyzuj swoje
oczekiwania przed szkoleniem.

Stworz program zmiany.

Metody szkoleniowe zostaty dobrane w taki sposob aby uczestnik madgt otrzymac jak najwiekszg dawke
wiedzy w krotkim czasie. Niestety nawet najlepsze szkolenie niewiele zmieni, jezeli nie wpisze Sie ono
W szerszy program. Zaplanuj, jak zadbasz o trwatosc zmiany i jak ocenisz jej efekty.

Pracuj z podrecznikiem po szkoleniu!

Podrecznik szkolenia zawiera najbardziej praktyczne techniki poparte badaniami i doswiadczeniami
uznanych autorytetow. Zawiera konkretne propozycje dziatan, ktére pomogajg wprowadzi¢ pozytywne
nawyki. Czasem jeden pomyst, technika, moze zmienic sytuacje o 180 stopni. Warto wracac do no
szkoleniu.

Nasza misjg jest wspieranie uczestnikow naszych szkolen w pozytywnej i
dodatkowych pytan lub jakichkolwiek innych potrzeb napisz do nas na offj
na numer +48 723 347 350.
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OPIS SZKOLENIA

Jak skutecznie bronic ceny nie tracac zamowien i relagji
Jak poprawic wyniki sprzedazy dzieki lepszym negocjacjom
Jak ustrzec sie manipulacji kupieckich

Szkolenia z negocjacji sq jednymi z najpopularniejszych na polskim rynku. Niestety wiekszosc
firm proponuje szkolenia skrojone pod osoby 0 przecietnej negocjacyjnej wiedzy. W
konsekwencji dla poczatkujacych negocjatorow warsztaty sg zbvt trudne, a naprawde dobrzy
negocjatorzy sie nudza. Program warsztatow NEGOTIATIONS INTRO zawiera podstawy
konieczne do skutecznego prowadzenia negocjacji po stronie sprzedazy. Stwarzajg solidne
podstawy pod dalsza nauke negocjacji.

KORZYSCI DLA ORGANIZAC)I

Wzrost zyskow dzieki lepszym wynikom negocjacji

Wzmocnienie profesjonalnego wizerunku i pozycji firmy wobec partnerow biznesowych
Zmniejszenie stresu i wieksza satysfakcja 0sob prowadzacych sprzedaz i negocjacje
Wzrost efektywnosci biznesowej we wspotpracy z kluczowymi partnerami

Wzrost motywacji sprzedawcow do dalszej nauki negocjacji

KORZYSCI DLA UCZESTNIKA

Poznane podstawowych zasad efektywnego prowadzenia negocjacji
Wzmocnienie pewnosci siebie w obszarze sprzedazy

Nauka radzenia sobie z trudnymi emocjami podczas negocjacji
Nauka podstaw przygotowania negocjacji

Nauka podstaw wywierania wptywu

Poznanie pieciu stylow negocjacyjnych i diagnoza wiasn
Poznanie 15 skutecznych technik obrony ceny
Poznanie najwazniejszych manipulacji kupie
Przygotowanie skutecznych strategii
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PROGRAM

0D DO  CZAS TEMAT

9:00 09:15 00:15 WPROWADZENIE

e Prezentacja metody i trenera

* Program i cele indywidualne

e Autoanaliza kompetencji, pretest

9:15 10:30 01:15 KONTEKST NEGOCJAC)I W SPRZEDAZY
e 7asady przygotowania negocjacji

* Trzy poziomy kluczowego warunku

 (wiczenie przygotowania negocjacji

10:45 12:00 01:15 PRZYGOTOWANIE NEGOCJAC)I

e 7asady przygotowania negocjacji

* Trzy poziomy kluczowego warunku

 (wiczenie przygotowania negocjacji

1215 13:30 01:15 WYWIERANIE WPLYWU W SPRZEDAZY
* Reguty wywierania wptywu

e Nauka stosowania 15-tu technik negocjacyjnych

* Trening wywierania wptywu

13:30 1415 00:45 PRZERWA OBIADOWA

14:15 15:30 01:15 MANIPULAC)E KUPIECKIE

e Faza wstepna negocjacji - budowanie pozycji

e Faza srodkowa negocjacji - techniki sktadania ustepstw
* Faza koncowa negocjacji - wyprzedzanie €ry kupca
15:30 16:00 01:15 SESJA PYTAN | ODPOWIEDZI

* Pytania

e 7adanie domowe

WARSZTATY DEDYKOWANE:

e (sobom stawiajacym pierwsze kroki W
e Sprzedawcom pragnacym lepigj
e 0sobom pragnacym w
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PROWADZENIE — MARCIN SEBASTIAN ROGOWSKI

ZAWODOWY NEGOCJATOR

Szkolenie prowadzi Marcin Sebastian Rogowski, zawodowy negocjator, czotowy ekspert twardych negocjacji
w Polsce. Prowadzit negocjacje handlowe, miedzykulturowe i miedzynarodowe o0 sumie kilkudziesieciu min
euro. Uczestnik negocjacji biznesowych, spotecznych i politycznych na najwyzszym szczeblu.

UZNANY EKSPERT:

Jest autorem kilkudziesieciu publikacji m.in. dla Forbes, Marketer+, Nowa Sprzedaz, Benefit, HR Leaders,
Personel i Zarzadzanie, World Business Class Magazine. Wystepuje z czotowka polskich i zachodnich mowcow
na najwazniejszych konferencjach branzowych z takimi autorytetami wywierania wptywu jak Roger Dawson,
Brian Tracy, Richard Denny czy Robert Cialdini.

PRAKTYK BIZNESU:

W latach 1992-1997 zdobywat menadzerskie szlify w korporacjach zachodnich branzy FMCG. Nastepnie
stworzyt i zarzadzat jedng z najwiekszych europejskich central materiatow private label. Posiada ponad 20
letnie, poparte licznymi sukcesami i nagrodami doswiadczenie w sprzedazy, negocjacjach i zarzadzaniu
firma na stanowiskach prezesa zarzadu.

PROFESJONALNY TRENER:

0d 2010 roku prowadzi warsztaty, szkolenia i konferencje dla managerow, kupcow i sprzedawcow czotowych
korporacji, spedzajac na salach szkoleniowych okoto tysigca godzin rocznie. Wychowat setki profesjonalnych
negocjatorow. 0d 2014 roku szkoli przysztych trenerow negocjacji. Jest konsultantem wielu znanych firm -
liderow w swoich branzach. Wychowat setki profesjonalnych negocjatoréw, managerow, sprzedawcow.
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GWARANCJA JAKOSCI

W RAMACH WSPOLPRACY ZAPEWNIAMY:

e (onsulting w ramach projektu zamknietego

e Wywiad z klientem (szkolenie zamkniete) i dopasowanie programu do jego
indywidualnych potrzeb

e Prowadzenie przez jednego z czotowych ekspertow negocjacji i sprzedazy w Polsce

e |ndywidualna analiza kompetencji negocjacyjnych na podstawie testu

e Roczny Folllow-up w postaci 12 lekcji kursu on-line ,The Art and Science of Negotiations.”

* Pracazudziatem trenera nad indywidualng strategig negocjacyjna

* Materiaty szkoleniowe z praktycznymi technikami

* Napoje, przekaski

e (ertyfikat w jez angielskim

* 20% rabatu na inne szkolenia ASC

INWESTYCJA:

* Petny raport po-szkoleniowy z analiza uczestnikow: 2000zt
e Szkolenie w wersji 1dniowej do 16 uczestnikow: 5800zt
e Udziat jednego uczestnika w szkoleniu otwartym 590 zt

Wszystkie ceny netto. Wycena nie zawiera kosztow dojazdu i noclegu trenera. Z uwagi na specyfike pracy
trenera, w przypadku szkolen zamknetych, prosimy 0 rezerwowanie terminow z minimum trzymiesiecznym
wyprzedzeniem. Szkolgc sie u nas wspierasz finansowo dzieci z dysfunkcyjnych rodzin i domow dziecka pod
opieka fundacji "Dom - Dbamy o mfodych" (www.dbamyomlodych.pl) Dziekujemy ci w ich imieniu!

Izabela Zurawska

t: +48 723 347 350
e: i.zurawska@korporacja-arka.pl
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ZAMOWIENIE

ORGANIZATOR:

Korporacja Umiejetnosci ,ARKA” Marcin Rogowski
Ul. Jutrzenki 14, 32-091 Michatowice

Tel. 723 347 350 email: office@ark-skills.com
www.ark-skills.com

Nr konta: 92 1140 2017 0000 4402 1300 4753

Nazwa firmy:

Adres do faktury:

NIP:
Adres mailowy:
Zamawiajacy:

Imie i nazwisko uczestnika:

Tel uczestnika:

Email uczestnika:

Prosimy 0 czytelne wypetnienie zamowienia i odestanie na adres: kjania@g
ppodpisanego zgtoszenia jest rownoznaczne z akceptacja regulaminu Szkgké
www.ark-skills.com.

PODPIS
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